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Instrucation:         1)Right sude figure indicate marks. 

                               2)All questions are compulsory. 

 

प्रश्न १) रिकाम्या जागी योग्य शब्द लिहा.                                                                                  

गुण८                                                                                          

      १) ……….हे घाऊक व्यापाराकडून माल खरेदी करतात आणण उपभोक्त्ाांना णिकतात. 

      १) उपभोक्ता   २)उत्पादक    ३)घाऊक व्यापारी   ४)णकरकोळ व्यापारी 

 

     २) िसू्तचा उत्पादन ते उपभोक्ता या कालािधीत िसू्त धारण करणे ि णतचे जतन करणे या 

प्रणियेला…………     म्हणतात. 

     १) णििी   २) सांग्रहण   ३)एकणिकरण  ४) िाहतूक 

 

     ३) मालाची साठिण करण्याच्या णठकाणाला……….. म्हणतात. 

      १) प्रमाणीकरण    २)शे्रणी करण   ३)गोदाम    ४)एकणिकरण 

 

      ४) पुरिठ्याच्या णिणिध मागााने िसू्त एका कें णित णठकाणी गोळा करणे……… होय. 

      १) सांग्रहण   २)एकिीकरण   ३)िाहतूक    ४) यापैकी नाही 

 

      ५) शे्रणी करण आणण प्रमाणीकरण हे णिपणनाचे…….. काया आहे. 

      १) मूलभूत काया   २)पुरिठा काया  ३)िरीलपैकी नाही  ४)पूरक काया 

 

     ६) कच्चा माल अधाणनणमात माल……. खरेदी करतात. 

     १) घाऊक व्यापारी    २)अांणतम उपभोक्तता   ३)णकरकोळ व्यापारी   ४)उत्पादक 

 

    ७).......... हे मध्यस्ाांच्या दृष्टीने णिपणनाचे महत्त्व असल्याचे णदसून येते  

    १) काया सुलभता   २) ग्राहक णिक्षण   ३)व्यिसाय स्थस्र  ४) नफा िाढ 

 

   ८) णिपणनाच्या णिणभन्न बाबी……… आहेत. 

   १) िसू्त   २)सेिा   ३)मालमत्ता    ४)िरीलपैकी सिा 

 



    प्रश्न २) णिपणन पयाािरणाचे स्वरूप स्पष्ट करा.                                                                             

गुण८                                                                                           

                          

                             णकां िा 

         णिपणन सांिोधनाची व्याप्ती स्पष्ट करा. 

 

प्रश्न ३) चाांगल्या एम आय एस ची िैणिष्ट्ये स्पष्ट करा.                                                                        

गुण८ 

  

                            णकां िा  

        सामाणजक णिपणन प्रणिया स्पष्ट करा. 

 

प्रश्न ४) थोडक्यात उत्तरे णलहा.( कोणतेही दोन)                                                                                 

गुण८  

      १) ऑनलाइन णिपणनाचे फायदे स्पष्ट करा. 

     २) ग्रामीण बाजारपेठेचेआकलन स्पष्ट करा. 

     ३) ग्रामीण णिपणानाचे िाढते महत्त्व स्पष्ट करा. 

 

प्रश्न ५) थोडक्यात णिपा णलहा. ( कोणतेही दोन)                                                                         

गुण८                                                                                  

      १) मानसिास्त्रीय आधारे णिभाजन 

      २) खरेदी णनणायािर प्रभाि िाकणारे घिक 

      ३) पयाािरण णिश्लेषण 

 

 

Question 1) Write the correct word in the blank.                                                                 Marks 8 

 

 1) ……….It buys goods from wholesalers and sells to consumers. 

 

 1) Consumer   2) Producer   3) Wholesale   4) Retailer 

 

 

 2) The process of holding and preserving the goods during the period from production to 

consumption is called………… 

 

 1) Sales   2) Storage   3) Aggregation   4) Transportation 

 

 



 3) The place of storage of goods is called……….. 

 

 1) Validation   2) Sorting   3) Warehousing   4) Consolidation 

 

 

 4) Consolidation of goods at a centralized location through various supply routes……… Yes. 

 

 1) Storage   2) Aggregation   3) Transport   4) None of these 

 

 

 5) Categorization and standardization are marketing's…….. is  work. 

 

 1) Basic work   2) Supply work   3) None of the above   4) Supplementary work 

 

 

 6) Raw materials Semi-finished goods…….   buy 

 

 1) Wholesaler   2) Final consumer   3) Retailer   4) Manufacturer 

 

 

 7).......... This shows the importance of marketing in the eyes of middlemen 

 

 1) Work Ease   2) Customer Education   3) Business Stability   4) Profit growth 

 

 

 

 

 8) Various aspects of marketing are………. 

 

 1) Goods   2) Services   3) Assets   4) All of the above 

 

 

 Question 2) Explain the nature of marketing environment.                                            Marks 8 

 

 

                                          Or 

 

                    Explain the scope of marketing research. 

 

 



 Q3) Explain the characteristics of a good MIS.                                                               Marks 8 

 

                                         Or 

 

                   Explain the social marketing process. 

 

 

 Question 4) Write short answers . (any two)                                                                   Marks 8 

 

 1) Explain the advantages of online marketing. 

 

 2) Explain rural market assessment. 

 

 3) Explain the growing importance of rural marketing. 

 

 

 Question 5)   Write short notes.  (any  two)                                                                     Marks 8 

 

 1) Segmentation on psychological basis 

 

 2) Factors influencing purchase decision 

 

 3) Environmental analysis 

 


